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Spécialiste de l'assurance de personnes, Gan Prévoyance, filiale de Groupama, accompagne les
particuliers et les professionnels TNS (Travailleur Non Salarié) tout au long de leur vie en leur
proposant des solutions de protection sociale individuelle dans les domaines de la prévoyance, la

santé, la retraite et I'épargne (y compris I'épargn e salariale pour les travailleurs indépendants).
José MARQUES, Délégué Régional Gan Prévoyance en lle de France, nous éclaire sur la spécificité
de Gan Prévoyance et sur les grands défis de la prévoyance.

% Comment se porte la region lle de France ?

Dans un contexte économique incertain, la prévoyance constitue une solution de choix pour les

Francais et notre activité, en lle de France, n’a cessé de poursuivre son développement.

Nous avons également la chance d'appartenir & un groupe solide et mutualiste qui nous a permis

assurément de mieux résister a la crise.
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% Comment se positionne Gan Prévoyance sur le marché et quelles sont vos

perspectives de développement en lle de France ?

Avec un portefeuille de plus de 57 000 clients et un chiffre d’affaires de plus de 53 millions d’euro s
en lle de France en 2010, nous envisageons l'avenir dans un esprit de conquéte, notamment aupres
des cadres et des travailleurs non salariés.

Les contrats que nous proposons le plus actuellement, pour les familles et les professionnels, sont
des solutions retraite et santé. Nous proposons notamment des solutions adaptées aux auxiliaires
médicaux (infirmiers, infirmiéres libéraux) qui constituent une part importante de notre portefeuille
clients.

Nous pouvons compter également sur la synergie avec nos nombreux partenaires tels que des

syndicats, des associations de commercants, des comptables, pour développer notre activité.

% Quelle est la spécificité de votre métier ?

Notre métier repose sur le professionnalisme et la qualité humaine  du Conseiller en Prévoyance.

Par ailleurs, chez Gan Prévoyance nous privilégions I'évolution professionnelle. En région lle de
France, de nombreux conseillers sont présents depuis plus de 10 ans et ont pu véritablement faire
évoluer leur parcours professionnel.

Parallelement, nous pouvons compter sur toute une nouvelle génération de jeunes diplémés
récemment recrutés que nous formons. Nous encourageons les jeunes a choisir cette filiere d'avenir
que constituent I'assurance et la prévoyance. En 2010, la région lle de France prévoit d'étoffer ses
équipes en recrutant des Conseillers en Prévoyance et des managers.

Pour les inciter a nous rejoindre et a s'intéresser a nos métiers, nous les invitons a découvrir les

parcours exemplaires de nos conseillers Gan Prévoyance en lle de France.
Conseiller Gan Prévoyance dans votre région : un mé tier d’avenir et d’évolution

Marc Sinoussi
De formation électronique, Marc travaille pendant 9 ans dans I'informatique en tant que commercial puis
responsable commercial. Il intégre les AGF en 1991 ou il évoluera du poste de directeur commercial a

responsable d’inspection. Il entre chez Gan Prévoyance en décembre 2001 comme Inspecteur a
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I’Animation Commerciale dans la Division du Tremblay a laquelle il a donné une réelle impulsion. Il est,

depuis janvier 2009, Délégué Régional dans I'Est.

Franck Médici

Aprés une expérience comme chef d'agence chez Adecco, travail temporaire pendant 12 ans, Franck
Medici rejoint Gan Prévoyance en janvier 2002 en tant que Responsable d’Inspection. En septembre
2004, il est nommé Inspecteur a I’Animation Commerciale avant de devenir Animateur des Ventes au

siége en janvier 2009.

Mounir Amahmoud
C’est par une formation en alternance que Mounir a mis le pied dans la prévoyance. En mars 2001, il
devient Conseiller en Prévoyance. Aprés un beau parcours de conseiller, il devient Responsable

d’Inspection en janvier 2008.

Virginie Atlan

Aprés des études de stylisme, Virginie crée une Société de prét-a-porter féminin. Elle vend ensuite son
entreprise et, aprés un séjour a I'étranger, entre en 1997 chez Gan Prévoyance, a Nice, en tant que
Conseiller en Prévoyance. Deux ans plus tard, Virginie rejoint la Région lle de France comme
Responsable d’'Inspection. En 2005, elle saisit I'opportunité de devenir chargée de communication au
siege. Depuis 2009, elle est responsable des actions de communication pour le projet d’entreprise de

Gan Prévoyance. Elle fait actuellement un Master de communication, financé par I'entreprise.

Contact :

Délégué régional Gan Prévoyance en Région lle de France
José MARQUES : 34 rue Godot de Mauroy - 75009 Paris
Tel : 01 49 49 04 31 jose.marques@gan.fr

Gan Prévoyance en lle de France
Nombre de clients a octobre 2010 : 57 500
Chiffre d’affaires : 53 032 569 €
Nombre de prestations réglées en 2010 : 1 066
pour un montant total de : 3 954 651 €
Nombre de collaborateurs : 142 & fin 2010

Le marché de la Prévoyance individuelle :
Chiffre d’affaires : 6,22 milliards d’euros en 2009 (+ 4,8 % /2008)

Gan Prévoyance sur son marché :

11 délégations régionales et 1 500 collaborateurs s  pécialisés
Chiffre d'affaires : 576,1 millions d’euros en 2010

700 000 clients et 1 million de contrats en portefeuille




