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Spécialiste de lassurance de personnes, Gan
Prévoyance, filiale de Groupama, accompagne
les particuliers et les professionnels TNS (Tra-
vailleur Non Salarié) tout au long de leur vie
en leur proposant des solutions de protection
sociale individuelle dans les domaines de la
prévoyance, la santé, la retraite et U'épargne
(y compris U'épargne salariale pour les tra-
vailleurs indépendants).

André NADLER, Délégué Régional Gan Pré-
voyance en Centre Aquitaine, nous éclaire sur
la spécificité de Gan Prévoyance et sur ses am-
bitions.

Comment se porte la région
Centre Aquitaine ?

Dans un contexte économique incertain, la pré-
voyance constitue une solution de choix pour
les Francais.

La région a été peu impactée par la crise. Le
marché de l'assurance reste porteur, notam-
ment dans le secteur de la prévoyance. En effet,
nous constatons que la crise engendre un be-
soin de sécurisation.
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Comment se positionne Gan
Prévoyance sur le marché et
quelles sont vos perspectives
de développement en Centre
Aquitaine ?

Avec un chiffre d’affaires de 61 millions d’euros
et un portefeuille de 65 000 clients dont 8 000
Travailleurs Non Salariés, notre premier objec-
tif est de maitriser la conquéte et le développe-
ment du marché des Travailleurs Non Salariés.
Notre deuxiéme objectif est de recentrer notre
activité sur le coeur de notre métier qu’est la pré-
voyance pour augmenter nos parts de marché.
Notre troisieme objectif, accroitre notre chiffre
d’affaires santé sur un marché en pleine effer-
vescence.

Les forces de vente de la région réalisent chaque
année plus de 7 000 contrats. La répartition est
de 60 % sur le marché des particuliers et 40 %
sur le marché des Travailleurs Non Salariés.

Les réponses aux besoins de nos clients se dé-
clinent comme suit :

¢ 50 % retraite épargne

¢ 30 % prévoyance

e 20 % santé.

Pour assurer notre développement, nous nous
appuyons essentiellement sur la recomman-
dation issue de notre clientele ; mais aussi sur
un réseau de partenaires tels que des syndi-
cats professionnels, des experts comptables,
des centres de gestion agréés, des clubs spor-
tifs, divers clubs entreprises aquitains, dans la
configuration d’échanges gagnants/gagnants.



Quelle est la spécificité de votre
métier ?

Notre réseau de proximité va a la rencontre de
ses clients et prospects, a leur domicile ou sur
leur lieu de travail. Notre approche est fondée
sur l'analyse des besoins et le conseil appro-
prié.

Nos conseillers sont recrutés et sélectionnés
sur différents critéres et recoivent une forma-
tion de base de haut niveau, complétée par une
formation continue récurrente.

La plupart d’entre eux font des carriéres lon-
gues, grace a leurs qualités humaines et pro-
fessionnelles.

Dans la région Centre Aquitaine, ils ont en
moyenne entre 7 et 10 ans d’ancienneté, ce qui
leur permet d’'avoir des perspectives évolutives
d"avenir : 70 % de U'encadrement sont issus du
réseau.

Nous encourageons aussi les jeunes diplomés
a choisir cette filiale d’avenir. Pour les inciter a
nous rejoindre, nous les invitons a découvrir le
parcours exemplaire d'un de nos conseillers en
Centre Aquitaine.

64 650 assurés i octobre 2010.

61 millions d'curos de chiffre
d'affaires.

2 088 prestations versées en 2010
pour un montant de 4 854 779 euros.
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Conseiller Gan Prévoyance dans
votre région : un métier d’avenir
et d’évolution.

Olivier Fillol

Aprés une formation BAC + 5 (DEUG, Mai-
trise, Licence, DESS, CAAE]), Olivier a été inté-
gré comme Conseiller en Prévoyance en 1996
a l'age de 25 ans chez Gan Prévoyance. Un an
aprés, il était promu aux fonctions de Respon-
sable d’Inspection qu’il a exercées jusqu’'en
2005, date a laquelle il a été nommé Inspec-
teur a lAnimation Commerciale dans la division
d’Angouléme. Olivier peut espérer évoluer vers
une fonction de cadre supérieur.

Contact :

Délégué Régional Gan Prévoyance en Centre
Aquitaine

André NADLER : Gan Prévoyance - Parc d'Ac-
tivité Chemin Long - 7/11 allée James Watt
33700 Mérignac

Tél.: 0557 92 42 24 - andre.nadler@gan.fr

6,22 milliards d'euros de chiffre
d'affaires en 2009 (+ 4,8 % /2008).

1 délégations régionales
et 1500 collaborateurs spécialisés.

700 000 clients et 1 million

de contrats en portefeuille.



